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REVESTE ECONOMICA DE BANCA CATALANA

n? 20 marg de 1971

APROXIMACIO AL CONCEPTE DE
PRODUCTIVITAT I ALS PROBLEMES DE LA
SEVA MESURA

Seria dificil, probablement, de trobar entre
la complicada terminologia que la ciéncia eco-
ndmica ha anat claborant amb la finalitat d'ana-
litzar cientificament la realitat econdmica, un

concepte que gaudeixi de tanta popularitat i.

acceptacio general com el concepte de produc-
tivitat. La profusié de vegades que, particular-
ment després de la segona guerra mundial, tota
mena d'escrits de caracter econdmic i politic
parlen de «la productivitats, i el caracter quasi
mitologic que en els Plans de Desenvolupament
es concedeix als «increments de la productivi-
tats» i als «guanys derivats dels augments de la
productivitats..., tendcixen a donar la imatge
d'un concepte simple, concret, «cientifics, que
pot figurar en qualsevol frase coloquial per la
seva claredat i per la importancia del seu sig-
nificat. I, tanmateix, una observacio aprofundi-
da de que és rcalment la productivitat, dels ob-
jectius que s'intenten assolir mitjangant les
formules de la productivitat i dels problemes i
preguntes a qué hom intenta respondre, ens
mostra, en canvi, un camp teoric de la ciéncia
economica enormement complex que esta, a
m¢és, sotmés a nombroses convencionalitats.

Que un concepte complicat sigui emprat cons-
tantment amb finalitats politiques de manera
una mica simplificada i erronia no hauria de
sorprendre, car aquesta forma de procedir sem-
bla ser un signe dels temps. Els veritables pro-
blemes de tota explicacio cientifica comencen,
certament, per raons molt distintes a l'anterior
i se situen, principalment, a nivell tedric, és a
dir, a nivell de saber amb certesa com i perque
la nostra afirmacio sobre el que estem parlant,
correspon a una analisi cientifica.

En el cas de la productivitat, les diverses in-
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terpretacions que sovint hom déna a aquest
concepte, fan determinant i necessaria una in-
vestigacié que ens permcti de saber si verita-
blement la productivitat és el «signe de l'efi-
ciéncia d'un sistema productiu» o no; si, de
debo, «la productivitat mesura el poder adqui-
sitiu d’'una nacié» en ¢l mercat mundial; si
«la productivitat es confon amb la renda» o bé
les ducs nocions no tenen res a veure l'una

- amb l'altra; si «la productivitat mesura la con-

tribucié dels treballadors a la produccié nacio-
nal» i pot servir en consequéncia per a resol-
dre el problema de la imputacié de les rendes
als factors de la produccié o, en canvi, aquesta
és una qiiestio alicna a la ciéncia economica
que solament pot i ha de resoldre una bona
politica social inscrida ¢n un marc politic au-
tonticament democratic: en fi, determinar si la
productivitat és quelcom més que «un estat
d'esperits, un «cstat moral» definit per la «ca-
pacitat de produirs, les principals virtuts del
qual consisteixen a trametre la tranquillitat
psicologica resultant de l'observacié  que el
«pafs va creixent», obscrvacié que recolza en
una coneguda tautologia: el pafs és cada ve-
gada més productiu perqué augmenta la seva
productivitat.

Presentar una aproximaci6é a la teoria de la
productivitat i als problemes de la seva mesu-
ra, intentant, basicament, de remarcar de forma
breu quins sén els principals problemes als
quals hom intenta de donar resposta amb la
teoria de la productivitat, pot semblar —en fun-
cié de la popularitat politica d’aquest concep-




te en l'actualitat— un «entreteniment» més en-
tre economistes. Tanmateix és possible de mos-
trar, en canvi, com la productivitat intenta, a
través d'una teoria complexa i d'unes conven-
cionalitats de mesura complicades, donar una
resposta als problemes del malbaratament de
recursos escassos susceptibles d'usos alterna-
tius, determinant mesures per al progrés técnic
i cconomic d'una societat.

A fi de poder dur a terme aquesta aproxi-
macié a la teoria de la productivitat, desenvo-
luparem aquest article estintolats per les apor-
tacions de prestigiosos especialistes! i segons
un esquema amb els segiients punts:

1. La definicié del concepte de productivitat.
Les formules de la productivitat.

2. La productivitat parcial. Mesura i significat
del concepte.

A) Les principals convencions de la me-
L]

sura.

B) El significat econdmic de la producti-
vitat bruta o especifica del treball.

3. Les férmules generals de la productivitat,
A) La productivitat global dels factors.
B) La productivitat neta del treball.

C) La productivitat fntegra del treball.

4. Conclusions.

1. LA DEFINICIO DEL CONCEPTE DE PRO-
DUCTIVITAT. LES FORMULES DE LA
PRODUCTIVITAT

Les definicions de productivitat sén nombro-
ses. Durant molts anys la paraula productivitat
ha significat, en el llenguatge corrent, simple-
ment la capacitat de produir d'una unitat eco-
nomica —empresa, branca productiva o pafs—.
Després de la segona guerra mundial les defi-
nicions de productivitat han anat precisant
més el seu significat estrictament econdmic,

1. Existeixen nombrouses obres d'introduccié a la teoria de la
productivitat que tenen la virtud d’enllagar admirablement
els aspectes teorics i els problemes practics que es presens
ten al moment del calcul. Alguns textos en llengua francesa
son d'extraordinaria utilitat en aquest sentit. En aquest ar-
ticle hem fet us principalment de les obres: La mesure de
la productivité, d'André L. A. Vincent, Editorial Dunod, Pa-
rfs. 1968; La Productivité, de Jean Fourastig, P.U.F., Parfs.
1952; Productivité, mesure du progrés, de Jean DaYRE, As-
sociation frangaise r l'accroissement de la productivité,
Paris. 1952; | de I'Essai critique sur la notion de producti-
vitd, de Frangois ScHaunm, Droz, Genéve, 1966.

1

perd l'afany d’atribuir-li caracteristiques pro-
pies molt especffiques ha diversificat el nom-
bre d'interpretacions i ha ampliat 1'ambit dels
problemes que inicialment es volien resoldre
amb cl concepte de productivitat.

Aix{ hom ha arribat a dir que «la producti-
vitat és una forma especial de reciprocitat so-
cials: expressa un comportament que permet
a cada individu donar als altres, fora del canvi
i fora del contracte, una quantitat d’energies
amb la seguretat que la totalitat del conjunt
social li oferira la contrapartida d’aquesta quan-
titat despesa. Hom ha afirmat també que «la
productivitat, entesa en un sentit ampli, me-
sura l'aptitud del treball huma per oferir ser-
veis». Per a Jean Dayre i Jean Fourastié, en can-
vi, la productivitat té un sentit qualitatiu molt
concret: ¢és «una mesura del progrés técnics.
La productivitat s’ha presentat alhora com un
instrument analitic valid per a una multipli-
citat de problemes: l'estudi de la conjuntura,
de la distribucié de les rendes, dels problemes
sectorials i, fins i tot, dels fendmens explicatius
del subdesenvolupament.

La diversitat d’interpretacions a qué hem fet
referéncia al comengament d’aquest article, 2
aixf com totes aquclles a les quals acabem de
referir-nos, fan recomanable prescindir de les
definicions de caracter qualitatiu i considerar

el contingut mesurable que tots els especialis-

tes de la productivitat volen concedir a la rela-
cié existent entre la produccié d'una unitat eco-
nomica i tots o alguns dels factors de producciéd
que han permeés d’obtenir-la. Donarem prefe-
réncia, doncs, a una definiciéo «quantitativa» de
la productivitat tenint en compte, perd, que mai
cap férmula no s’ha inventat amb la voluntat
de calcular dnicament els scus clements. Tota
mesura tracta d’assolir un objectiu. En ¢l cas
de la productivitat caldra relacionar, per tant,
cada mesura obtinguda amb el tipus de pro-
blemes econdmics als quals s’intenta de donar
resposta.

D’acord amb aixd, la forma «quantitativa»
de la productivitat pot establir-se dient que
estd dcfinida per una fraccié que escriu la pro-

" duccié obtinguda en una unitat econdmica en

2. Per a una informacié sobre les diverses interpretacions del
concepte de productivitat, consultin 1'agrupacié de definicions
Qque dona Jean DAYRE a Productivité, mesure du progres,
p. 10. Vegi's també el volum coHectiu Mesure de la produc-
tivité. Concepts, Paris, O.E.C.E., Agence européenne de pro-
ductivité, 1935, vol. I, particularment, l'article del Dr, Laszlo
Rol;’u, sLes différents concepts de la productivités, op. cit.,
p. 3. :

o pres S o TSGR

30 bl S R AR

= SR ST
- 2 K pihid
G o S 3 R R

P~ NPT

" o o

T e

=

S fre T

e

e TP T Y e D R A

7
>

Ty

e

e e O B 8 0

R wuteyers

4

D

Y Loy T T

PETTRYL T




el numerador i, en el denominador, un o més
dels factors de la produccid utilitzats. Segons
aquesta definicié, les férmules de la producti-
vitat que forneixen explicacions de caracter
econdmic poden resumir-se, principalment, en
cinc:

— la productivitat parcial o productivitat d'un
factor x, PTAT,:-IZ-, que estableix, en el nu-
X

merador, la produccié bruta obtinguda, calcu-
lada en valor, quantitat, pes o volum amb pon-
deracié o sense ponderar; en el denominador
hi figura un factor dels utilitzats per obtenir
la produccié.

— la productivitat bruta o especifica del tre-
ball, PTAT,,:%—, com a forma particular de la

productivitat parcial utilitzada més sovint. En
el denominador intervé el temps de treball di-
recte, viu, despes per obtenir la produccié bru-
ta considerada. Aquesta produccié es calcula
en volums o quantitats.

— la productivitat global dels factors, PTAT,=

— que es calcula considerant el treball i

tots els altres factors de la produccié. Al temps
de treball viu, directe (¢), se li suma, en el de-
nominador, el conjunt dels altres costos (f).

— la productivitat neta del treball, PTAT,=

g , férmula molt semblant a I'anterior i

que, en aquest cas, ve donada per una fraccié,
el numerador de la qual representa la diferén-
cia (p—f) entre la produccié bruta (p) iels
factors exteriors utilitzats; el treball directe
total esmercat (t) constitueix el denominador.

— la productivitat integral del treball, PTAT,= .

, que és igual al quocient de la produccié
t4t;
de l'empresa (p) pel «trebal integrals (t+1)).
S'entén per «treball integral» la suma del tre-
ball (f) esmergat en una unitat econOmica més
la suma total del treball inclds en tots els al-
tres factors (¢) quc consumcix la unitat eco-
nomica en el procés de producci6. Aquests fac-
tors no son altres que les primeres materies,
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I'encrgia, les despeses financeres, I'is de l'uti-
llatge, etc.

Les férmules anteriors responen a dues con-
cepcions diferents de la productivitat: una no-
cié de productivitat vinculada a les unitats eco-
nomiques i una nocié de productivitat relacio-
nada amb els béns econdmics.

~ En la primera, les formules mesuren la rela-
ci6é existent entre la produccié i el factor o
factors utilitzats a nivell de les unitats econd-
miques (nacid, branca d’activitat, empresa, es-
tabliment...). En el segon cas, la relacié ¢s en-
tre la produccié i, més concrctament, entre un
bé o béns produits i tot el treball utilitzat di-
recte, antic o mort, indcpendentment de I'am-
bit on s’ha realitzat ¢l procés de produccio.
De totes les formules esbossades, només la
formula de la productivitat integral del treball
respon a la segona idea .

A fi de mostrar la relaci6 de cada un d'a-
quests conceptes amb els fendmens econdmics
que intenten descriure, i determinar els objec-
tius perseguits amb la mesura de les formules,
pot ser convenient de considerar primerament
la productivitat simple o parcial, passant pos-
teriorment a l'estudi de les formules més abs-
tractes. En aquest article, pero, ens limitarem a
I'analisi d’'un cas particular del concepte de
productivitat simple o parcial, fent referéncia
només a la productivitat bruta del treball sen-
sc fer esment, en cap moment, a d'altres férmu-
les de la productivitat simple com les que en
el denominador fan constar: el capital, I'encrgia,
etc. Per facilitar, doncs, la comprensio de les
principals convencions de la mesura, iniciarem
el segiient apartat analitzant primerament el
concepte de productivitat bruta del treball i les
possibilitats de mesurar-lo®.

2. LA PRODUCTIVITAT PARCIAL. MESURA
1 SIGNIFICAT DEL CONCEPTE

La productivitat especifica del treball expres-
sa, com hem vist, la relacié existent entre la
produccié de la unitat econdmica escollida
—empresa, sector d'activitat econbmica O na-
ci6— i la totalitat de treball directe, viu (1),

- esmer¢ada en aquesta producci6. Definit el

3. André L. A. VINeeNT reproducix, a la pagina 276 del scu
llibre La mesure de la productivitd, un exceHent quadre re-
sum de les principals formules de la productivitat, fent es-
ment de totes les convencionalitats de mesura a nivell de na-
ci6 | branques productives, segons s'estableixen compara-
cions espacials o comparacions temporals.
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concepte, cal explicar ara com es determinen
cls dos termes de la férmula, a fi de poder-los
reduir a una expressié numeérica que ens per-
meti parlar de la productivitat del treball en
termes reals, quantitatius i no merament defini-
cionals.

El calcul del numerador

Pel que fa referéncia al cilcul numeric del
numcrador, per la mateixa naturalesa de la
produccié de béns eccondmics, se'ns presen-
ten solament dues possibilitats. Expressar-lo en
quantitats o en valor, és a dir, en unitats mo-
netaries obtingudes multiplicant la quantitat
per un preu que pot ser, per exemple, el preu
net de mercat.

D'aquestes dues possibilitats, tanmateix, la
scgona presenta serioses dificultats per al calcul
cientific de la productivitat; dificultats que
cal considerar tot d'una a fi de mostrar la com-
plexitat de queé parlavem al principi d'aquest
article.

Francois Schaller4 comenta al respecte di-
verses situacions en les quals l'estimacié en
valor de la produccié —que, per a I'empresari,
¢s determina de forma aproximada totalitzant
¢l resultat de les vendes i excloent les varia-
cions ¢n cls estocs i en els productes quasi aca-
bats— ¢s totalment impossible per al calcul

. cientific de la productivitat. En efecte, com de-

mostra Schaller, en primer lloc, el calcul en
valor de la produccid anulla de la fdrmula de
la productivitat bruta del treball els efectes
del progrés técnic assolit per una socictat en
un periode determinat. Si una empresa que
producix 100 articles al preu de 10 pessetes
aconscgueix, mitjangant un progrés técnic —tot
mantenint constant ¢l volum d’ocupacié i les
hores despeses—, produir 125 articles en ¢l ma-
teix perfode de temps que abans i, per efectes
de la competéncia, ha de vendre la nova pro-
duccié a 8 pessetes, la formula —calculada en
valor— ens donard una productivitat del tre-
ball constant, mentre que per als teorics de
la productivitat, aquesta ha augmentat en un
25 %. Apuntem, de passada, que una de les pa-
radoxes del significat de la productivitat bruta
del treball que tindrem ocasié de remarcar
amplament en aquest apartat, es manifesta en

4. Frangols Scuaiism, Essed critigue sur la notiom de produc-
uvu), pPp. 22-28.
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aquest 25 % d’augment de la productivitat del
treball aconseguit per la introduccié de maqui-
naria en el procés productiu. Amb la maquina-
ria s’ha augmentat la productivitat d'un dels
factors de la produccié —¢l treball— a carrec,
pero, d'una despesa oncrosa d'un altre factor
productiu, el capital. Aixd permet a nombrosos
autors d'afirmar que la recerca del maxim pro-
fit i de la major rendabilitat —objectiu basic
de tota empresa— es diferencia clarament de
I'augment de la productivitat del treball. Aug-
mentar aquesta no pot ser l'objectiu determi-
nant de l'actuacié de I'empresa.

Es possible demostrar també, en segon lloc,
que el calcul en valor pot indicar variacions en
la productivitat del treball, sense necessitat de
veritables modificacions en la forma de pro-
duir. En altres paraules, i utilitzant un exem-
ple de Schaller, si degut a un augment de la
demanda, I'empresa pot vendre el total de la
seva produccié —100 articles —a 11 pessetes
la unitat, ¢pot deduir-se d’aixd que la produc-
tivitat ha crescut en un 10 %?5

Finalment, en periode d'inflacid, les fluctua-
cions del poder de compra de la moneda com-
porten distorsions en els preus i salaris, in-
fluenciant, per tant, cls calculs de la producti-
vitat en valor, influ¢ncics que tenen per causa
motius mcrament monetaris totalment aliens
a les condicions de la produccié.

Aquestes dificultats han induit molts especia-
listes de la productivitat a refusar la possibi-
litat de calcular-la en valor, inclinant-se per
una mesura quantitativa de naturalesa distinta
que troba el seu fonament ultim en la propia
esséncia de la productivitat: un quocient de na-
tura ffsica.® Amb aixd s'intenta copsar les

——
5. «Donat que el valor del producte en el mercat —escriu
SCHALLER— i evolucionar independentment de  les  téeni-
ques de produccié, st mds no a curt termini, alguns podrien
preguntar-se si no ¢és preferible retenir el cost de producciéd
en el numerador de la fraccié. S'eliminarien aix{ les fluc-
tuacions del valor degudes als capricis del mercat, Aquesta
solucid, perd, no pot tenir-se en compte, Comportaria pre-
sentar una gestié dolenta sota l'aspecte d'un guany de pro-
ductivitat. En el si de l'empresa, per exemple, el malbara-
tament augmentaria el cost de producciéd, és a dir, el nu-
merador (ﬁ.' la fraccié i, per tant, la productivitat. I, evi-
dentment, no és 'augment del malbaratament alld que s'in-
tenta assolir amb l'augment de la productivitats, p. cut,,

L R

6. ecgi's la definicié de J. HorrING, a Concepts de la mesure
de la productivité dans lagriculture a 1l'échelon national,
Parfs, (g.C.l)Ji., p. 21 —<la productivité repose, par essence,
sur les rapports entre quantités de nature physiques— i les
nombroses afirmacions d'A. L. VINCINT, en fotes les seves
obres, que «la productivité est par essence une notion en
natures; consulti’s particularment la poldmica a la Revue
Economique del mes de gener de 1970, ne |, pp. 96102 entre
Pierre Burnanp | André t‘ A. VINONT entorn a «Faut-il con-
cevoir lu productivitd comme une notion en natures?
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quantitats produides i les quantitats de factors
consumits. La xifra que correspon a la produc-
cié es doéna llavors en quantitats, pesos o vo-
lums i no en valor.

Tanmatcix, la possibilitat de reduir el total
de la produccié d'una unitat ccondmica a una
quantitat unica esta sotmesa a dues condicions:
la primera fa referéncia a I'homogeneitat dels
béns produits, i la segona a la necessitat de
conservar, durant el temps i l'espai, les carac-
terfstiques fisiques del producte.

En cfecte, si escollim 'empresa com a cas
concret d’unitat ccondmica, per calcular el nu-
merador de la productivitat en termes fisics,
és indispensable que la producci6é de I'empresa
es limiti a la d’'un mateix i unic article total-
ment homogeni. Si 'empresa producix més d'un
bé economic de caracteristiques fisiques distin-
tes entre si, ¢s impossible de calcular un total
unic de produccié sense utilitzar un patré de me-
sura monectari. La produccié heterogénia de
béns econdmics —una empresa que produeixi
claus i martells, indica Schaller com a exem-
ple—7 obliga a reduir ¢l total de la produccié
en una sola xifra que necessariament ha de
ser una xifra valorada, mé¢tode que comporta,
com ja hem vist, molts inconvenients per al
calcul rigorés de la productivitat,

Si hom desitja, alhora, establir comparacions
entre les diferents productivitats assolides per
una unitat economica durant un perfode deter-
minat (comparacions temporals de productivi-
tat) cal, evidentment, que durant tots els anys
escollits la unitat en qiiesti6 hagi produit el
mateix tipus de producte sense haver introduit
modificacions essencials en aquest producte ni
haver modificat amb millores diferencials les
caracteristiques fisiques anteriors.

Pcl que fa referéncia a les comparacions es-
pacials (comparacions entre ducs o més uni-
tats econdmiques) de la productivitat, només
seran possibles quan les unitats econdmiques
fabriquin un producte d’idéntiques caracterfs-
tiques.

En resum, doncs, pot concloure’s que el calcul
de la productivitat en termes fisics, és unica-
ment rigordés si es compleixen les dues condi-

o s 2 e R B e Ao e P e M et e

cions necessaries esmentades. Resta solament

ara preguntar-se si el tipus de produccié de la
majoria de les unitats econdmiques pot ser
sotmes en general a aquestes condicions o bé

et
7. Frangois ScHALUER, op, cit,, p. 27.
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si les possibilitats de calcul de la productivitat
en termes fisics sén, veritablement, excepcio-
nals.

A nivell d’empresa, exceptuant les centrals
electriques i algun altre tipus de produccié
molt particular, és for¢és admetre que les duces
condicions es donen solament en circumstan-
cies molts excepcionals. La vida economica mo-
derna empeny cada cop més a la diversificacié
de la producci6 i a la introduccié de variacions
qualitatives en les mercaderies produides.

El calcul del denominador

Amb el calcul del denominador s’intenta ex-
pressar la suma total de treball despesa en la
produccié. Aquesta suma total de treball pot
quantificar-sec en temps de treball o bé en va-
lor, és a dir, calculant, per exemple, els salaris
pagats per obtenir la produccié.

Raonant en termes d'empresa, és facil mos-
trar —com fa Schaller—38 que el calcul en va-
lor és cientificament impossible, ja que amaga
precisament un dels aspectes que mds interessa
remarcar; els guanys de la productivitat. Po-
sem un exemple. Si una empresa que despeén
8.000 pessctes en salaris —el total d’hores tre-
ballades ¢és de 100 i la remuneracié de 80 pes-
setes I'hora— aconscguceix, mitjangant una mi-
llora de les scves técniques, produir la matcixa
mercaderia en 80 hores, perd una reivindicacid
salarial estableix la remuneracié horaria a 100
pessetes, el quocient de la productivitat calculat
en termes de valor estableix 1/8.000 quan, en
realitat, tots cls especialistes constaten un auge
ment del 20 % ecn la productivitat del trcball.

La segona possibilitat es reducix a posar en el
denominador una certa quantitat de treball. La
unitat més corrent és hora-treball o qualsevol
altra unitat temporal inferior, ja que les varia-
cions en la durada de les vacances, en ¢l nom-
bre anual de les jornades festives i en el nom-
bre d’hores treballades a la setmana, impossi-
biliten utilitzar com a unitat de mesura, el
mes, la sctmana o la jornada.

Ara bé, una vegada determinada la unitat
temporal de referéncia —i prosseguint en I'ana-
lisi critica del concepte de productivitat—, ¢que
s'entén per «treball» en una unitat econdmica?
¢Es considerard només el treball anomenat «di-

8. Frangols SCHALLER, op. cit., p. 3.




rectament productius, és a dir, ¢l treball dels
obrers que tenen una relacié directa amb la
produccié de l'objecte, o es tindra en compte
també el treball de preparacié i coordinacié de
tots els treballadors? En el suposit que, per
convencid, s’'esculli un tipus especific de tre-
ball —el «treball directament productiu», per
exemple—, ¢quins criteris s'utilitzaran per su-
mar les hores d'un treball qualificat amb les
hores d'un treball simple, sense cap qualifi-
cacié?

Aquestes reflexions a l'entorn de les dificul-
tats per calcular rigorosament el numerador i
¢l denominador de la fraccié que defineix la
productivitat, tenen la virtut de mostrar-nos
tota la complexitat del concepte i de presen-
tar-nos els calculs de la productivitat sotmesos
a nombroses convencions. I és, precisament, en
les particularitats d’aquestes convencions on
resideix tota la complicacié de calcul.

A) LES PRINCIPALS CONVENCIONS DE LA MESURA
DE LA PRODUCTIVITAT |

En l'anterior apartat s’han explicat les raons
per les quals la productivitat es conceptuava
com una nocié e¢n «naturas, en el sentit que
numerador i denominador han d’expressar quan-
titats i no «valors». «Si en una nacié o en una
branca productiva —escriu Vincent—9 la quan-
titat de productes obtinguts varia en relacié
a la quantitat de factors utilitzats, ens aparcei-
xen variacions de productivitat. Si en dos o més
paisos, branques productives similars obtenen
quantitats de productes diferents per quantitats
de factors semblants o a l'inrevés, existeix una
diferencia de productivitat entre aquestes bran-
ques.s En lordre de les idees, la mesura de la
productivitat com a nocio fisica no presenta,
per tant, massa problemes. Ja hem vist, pero,
que per considerar quantitats sense passar per
la valoracié cal comptar amb produccions ho-
mogenies i factors homogenis a fi de poder-los
sumar. I, en canvi, la majoria de vegades es
tenen factors i produccions heterogenies. Per
aixd, malgrat que la productivitat quedi per-

9. André L. A. VINCENT, La mesure de la productivité a l'éche-
lie de la nation et des branches d'activité, «Etudes et Conjon-
tures, n.e 8, agost 1961, INSEE, p. 711.
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fectament conceptuada com una nocié en «na-
tura», per mesurar-la es transgredeix freqient-
ment aquest principi recorrent a nocions de
preus i a calculs en volum —no en valors—
mitjancant uns artificis, és a dir, unes conven-
cions. Una d'elles és l'anomenada dels preus
constants. Un exemple pot aclarir millor el que
hem dit.

Si ¢s desitja comparar, al llarg del temps, la
productivitat d'una unitat productiva —empre-
sa, sector o nacié—, es calcula el numecrador
multiplicant les quantitats - anuals produides
per preus uniformes d'un any escollit N, que
s’anomena any base. S’haurd expressat aixi una
produccié en «volum» segons uns factors ficti-
cis. Per al denominador, la suma de valors de
la produccié es determina també en «volums.
Segons aixo, l'index de productivitat que resu-
meix l'evolucié d’una unitat productiva con-
creta que tingui per resultat:

Any No Any N

(valors) (volums)

Produccié 12.500 13.500
Factors de la produccié 10.000 9.000

sera, en conseqiiéncia:

index de produccié a
fndex de productivitat=

index de factprs a

13.500
preus constants 12.500 1'08 12
preus constants 9000 09
10.000

La possibilitat de reduir factors i produccions
heterogenis a «volums» comporta, de cara al
calcul, unes complicacions «indirectes» que po-
den resumir-se —scguint Vincent— en diverses
normes convencionals:.

1.2) Escollir l'any de base o periode de pon-
deracid. — Els preus d’aquest any tenen molta
importancia car actuen de multiplicador. Ha
d’evitar-se en conseqii¢ncia escollir com a any
de base aquells anys amb conjuntures extraor-
dinaries que pertorben anormalment els preus
(crisis econdmiques, conflictes socials, etc.). En
lloc d’un any de base pot utilitzar-se també la
mitjana de diversos anys.

En el moment dels calculs, I'any o perfode
que es pren com a base pot coincidir amb l'any
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o perfode considerat com a origen (el que es fa
igual a 100 o igual a 1). Els dos conceptes sén,
perd, diferents.

22) L'any de base de ponderacid no pot con-
servar-se indefinidament. —Si els «volums» o

valors ficticis calculats I'any N sén els resultats

de multiplicar la produccié i els factors corres-

ponents per uns prcus molt antics, els de l'any

N,, I'index de productivitat no copsara les mo-
dificacions introduides al llarg d’aquests anys en
I'estructura productiva. Es recomanable variar
I'any de base cada cinc o deu anys.

3+) Els indexs encadenats. — Degut a les va-
riacions successives dels anys de base de pon-
deracié, les comparacions a llarg termini no-
més sén possibles mitjangant fndexs encade-
nats.

4.°) Les produccions i els factors de produc-
cid han d'expressar-se de forma «clementals.
-—Quan s’han considerat les dificultats per al
calcul del denominador, ja s’ha indicat que el
treball pot descomposar-se de moltes maneres,
segons hom disposi d’estadistiques detallades
0 no. Aixf{, ¢és possible prendre com a punt de
partida ¢l nombre de persones actives; l'evo-
lucié del seu temps de treball anual, etc.

Quant al numecrador, alld que s’entén per
«produccié» pot variar també segons les fonts
estadistiques disponibles. En el suposit de de-
terminacié de la produccié per branques, ja
sabem, per exemple, que es tracta d’'una selec-
cio de béns cescollida pels estadistics. Degut a
les moltes possibilitats que presenta el caleul
de l'index de productivitat, segons alld que es
defineixi per «produccio» i segons alld que s’en-
tengui per «factors de la produccié, Vincent
déna dues regles generals no convencionals que
cal respectar sempre al moment de calcular.

a) No deduir factors del numerador. — L'e-
nunciat «ortodox» d’aquesta regla és el se-
gient: «Tots els factors de la produccié consi-
derats han de figurar en el denominador de la
fraccié que defineix la productivitat, de forma
que cap d'ells no sigui deduit del numeradors.
Aquesta norma s'enuncia aixf amb la intencié
d'evitar errors de calcul que, com ja veurem,
influencien marcadament l'index de la produc-
tivitat obtinguda.

El que s’intenta, fonamentalment, amb aques-
ta norma és evitar, com passa sovint, «fer

e
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constar en el numerador una produccié neta
corresponent a les rendes disponiblesy A nivell
nacional existeix la tendéncia a deduir les im-
portacions i l'amortitzacié del capital; a nivell
de branques, s’acostuma deduir tots els factors
comprats a les altres branques amb la finalitat
de treballar estadisticament amb una «produc-
ci6 ncta o valor afegit». Un exemple de Vincent
mostra clarament com la simplificacié d'ele-
ments en el numerador infla I'index de la pro-
ductivitat.

Prenguem una nacié que ha augmentat la seva
produccié en un 40 % en deu anys. Suposem
que, durant aquest periode, el treball nacional
ha minvat mentre que les importacions s’han
incrementat.

Any No Any No + 10
Produccié 100 140
Treball nacional 85 75
Importacions 15 25
Primer calcul: Tots els factors figuren en el
100 140
denominador =13 =1'4.
85+ 15 75425
Segon calcul: Les importacions s’han deduit
100 — 15 140 — 25
del numerador = =1: =1'53.

«No s’ha de colocar, per tant, al numerador
—indica Vincent—10 qualsevol nocié de produc-
cié, sin6é unicament la produccié final bruta.
L'adjectiu final significa que s'han de comptar
tots cls productes i serveis que esurtens de
la unitat ccondmica considerada. Per exemple,
la produccié final bruta de la siderurgia fran-
cesa comprén tots els productes siderurgics
venuts a d'altres branques o a I'exterior, mentre
que l'acer brut consumit a l'interior de la ma-
teixa siderurgia no intcrvé. Per altra banda, ¢n
I'expressiéo «produccié final bruta», l'adjectiu
bruta significa que no s’ha deduit 'amortitza-
ci6 del capital, ni les compres a les altres bran-
ques o a l'exteriors.

b) L’eleccié dels indexs de preus i de vo-
lums. — En totes les situacions que s’han exa-
minat fins ara, s’ha suposat que, per calcular
I'index de la productivitat, es disposava dec pro-
ductes i de factors clementals, amb quantitats
i preus unics i coneguts per cada any. Tanma-

10. André L. A. VINCBNT, op. cit., pp. 713-T720.'




teix, en la practica, un bon nombre de casos
difercixen de l'anterior suposit i sovint, per al
calculador, les dades estan ja agrupades de for-
ma que cal treballar amb valors de produccié
o de factors, per una part, i amb indexs de
preus o de salaris horaris per l'altra, Com diu
Vincent, 1! «aleshores la qliestié resideix en sa-
ber quins tipus d'indexs de preus i d'indexs
de volums s'han d’escollir inicialment. Amb
aquests indexs inicials es calcularan posterior-
ment els «volums» —composats per fndexs de
produccié (en volum) i d’indexs de preus—
necessaris per a calcular els fndexs de produc-
tivitats.

La solucié estadistica a aquest problecma ve
donada pels «indexs sintlticss, resultants de
I'aplicacié conjunta de les férmules de Laspey-
res i de Paasche. 12 Aquests fndexs sintctics es
fonamenten en una regla no convencional que
cal respectar: contrariament al que hom podia
creure, els fndexs de volum i els indexs de
preus no han d’establir-se mai ponderant quan-
titats per quantitats i preus per preus. Per
calcular l'fndex de volum, s’han de ponderar

11. André L. A. VIncent, La mesure de ‘la productvité. Dunod,
Paris. 1960, p. 16

12. Suposem que s'intenta calcular I'fndex de productivitat d'u-
na branca determinada —Ila fabricacié de materials per a la
constrnuceid— en la gual, com és fregilent, cada producte
ve donat estadisticament en valor, segons cls preus corres-
onents Per simphihear fa compleitat del chleul, ens re-
Frnu-m només a la torma de calcular «l'fndex sintétics o=
responent a la produccid, sense exemplificar el calcul corres-
ponent de «l'fndex sintétics dels factors necessaris per dur
a terme aquesta produccid. La norma que cal respectar ens
indica que tot fndex simple de «valor» és el resultat de
multiplicar l'index sintetic de volum per l'fndex  sintetic
de preus. La tormula que expresa la norma serd, per tant:

fndex simple de valor = fndex de volum x {ndex de preus,

Per a calcular cls fndexs de volums i de preus, es pot fer
de dues maneres, utilitzant, perd, sempre conjuntament les
formules de Laspeyres i de Paasche. La formula de Laspey-
res postula cL:m cls preus o les quantitats de ponderacié séon
les de l'any No i Paasche postula, en canvi, que els preus o
quantitats de ponderacié son les de l'any N. Vegem-ho tot

segons un exemple escollit de l'obra de VINCENT, ( mesure
de la productivité. Dunod, Parfs. 1968, p. 16.)
Any No
Dades brutes Quantitats Preu Valors
Rajoles 100 8 500
Teules 50 10 500
Conjunt 1.000
Any N
Dades brutes Quantitats Preu Valors
Rajoles 150 4 600
Teules 60 15 900
Conjunt 1.500
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les quantitats pels preus; en el calcul de l'in-
dex de preus, aquests es ponderen per les quan-
titats.

Pot resumir-se, doncs, breument, aquest apar-
tat —abans de passar a considerar quin és el
significat econdmic de l'index de la productivi-
tat bruta del treball— dient que dues regles
no convencionals s'imposen en el moment de
calcular qualsevol férmula de productivitat: la
no deduccié de factors al numerador i l'elec-
cié d’'indexs de preus o de volums. quan no es
tenen produccions «clementals». I anotant tam-
bé que en tot calcul de productivitat resta un
bon nombre de convencionalitats que intenten
resoldre, de la manera més escrupolosa possi-
ble, la quantificacié d’'un concepte aparentment
simple pero en realitat forca complicat.

B) EL SIGNIFICAT ECONOMIC DE L'INDEX DE LA
PRODUCTIVITAT BRUTA DEL TREBALL

Una vegada obtingut, segons les convencions
establertes, un fndex de productivitat bruta del
treball —per exemple 12—, ¢quin significat
econdmic, real, s’ha de concedir a aquesta me-
sura?

I{NDEX DE VOLUM x INDEX DE PREU = INDEX SIMPLE

DE VALOR
Laspeyres X Paasche w {ndex simple de valor
Ip,q Ip q
x e
Ip,q, Ip,q
5.150 + 10.60 150.4 4+ 60.15
5.100 + 10.50 150.5 + 60.10
1,35 x 111 = 1,50

Observi's que en l'fndex de volum, les quantitats es ponde-
ren pels preus (com que s‘utilitza Laspeyres, els preus pon-
deradors s6n els de l'any No) i, en canvi, en I'index de preu
s6n les quantitats les que ponderen (en utilitzar la férmula
de Paasche, les quantitats ponderadores van referides =a
I'any N). Evidentment s’obté el mateix resuliat si la igualtat

fndex de volum X fndex de preu = {ndex de valor

es calcula canviant l'ordre de ponderacié, és a dir, si:

Paasche ' %X Laspeyres -
Ip q Ip,q
Ip q, Ip,q,

4.150 + 15.60 4.100 + 15.50

4.100 + 15.50 5.100 + 10.50

1, x 1,18 = 1,50
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Per respondre adientment a la pregunta cal
distingir, primerament, a quines unitats econd-
miques fa referéncia l'index de la productivi-
tat, ja que no té el mateix significat un fndex
a escala nacional que un fndex a nivell d'em-
presa o  nivell de branca productiva.

Per exemple, a nivell d'empresa, d'acord amb
la definici6, la xifraoquocient de productivitat
s’obté relacionant directament el volum o el va-
lor de la producci6 i la quantitat de treball ne-
cessari per a obtenir-la. Expressa, per tant, la
contribucié mitjana dels treballadors d'una em-
presa a la produccié o, si es vol, la contribucio
al valor afcgit en una unitat econdmica durant
una unitat de temps. En consegii¢ncia, aquest
index de productivitat no mesurara la contribu-
cié de cap assalariat particular a la fabricacié
del producte, ni indicara la contribucié de les
unitats marginals de ma d’obra incorporada a
la producci6. El cocficient obtingut és, per de-
finicio, una mitjana. :

Ara bé, si ¢s obvi que esmergar una certa
quantitat de treball constitueix una condicid ne-
cessaria de la produccio, tanmateix no s’ha d'o-
blidar que el treball no acompleix la condicié
suficient, ja que necessariament han de partici-
par altres factors de la produccié en quantitats
i intensitats variades. Aixd implica, en altres
paraules, que «la produccié i la quantitat de
treball sén dues categories econdmiques, les
quals, en el si de I'empresa, no evolucionen ne-
cessariament en la mateixa proporcié ni en el
mateix sentit. Es possible fer variar el volum
de produccié mitjangant inversions massives
amb cap, poc o molt increment de la ma d'o-
bra». 13

Com ja s'ha indicat anteriorment en un exem-
ple, la productivitat «del treball» pot variar
sense modificar les condicions del treball en
la produccid, invertint simplement sumes més
o menys quantioses en maquinaria. Aquesta
contradiccié possible entre productivitat bruta
del treball i rendiment econdomic del procés
productiu, obliga a precisar quin és I'objectiu
que determina la conducta de l'empresari da-

vant d’alternatives que li permetin assolir un -

profit o augmentar la productivitat del treball.

La majoria dels especialistes en matéria de
productivitat estan d'acord en el fet que, aug-
mentar exclusivament la productivitat del tre-
ball, no pot ser l'objectiu de I'empresa. «La

13. Frangois SCHALLER, op. cit., p. 40.
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qiicstio que interessa l'empresa és esbrinar si
noves técniques i metodes productius sén sus-
ceptibles de rebaixar el preu de cost i no si
aquests metodes augmenten la productivitat
del treball.» «El treball no és més que un dels
factors de la produccio (...). Suposem, per exem-
ple, que mitjangant una inversié (que no intro-
dueix modificacions en les caracteristiques dcl
producte) I'empresari aconsegueix augmentar la
produccié amb un augment menys que propor-
cional en els costos o bé que aconsegueix un
idéntic volum de produccié amb un cost infe-
rior de la ma d'obra; en les dues hipotesis la
productivitat del treball augmentard mentre el
rendiment (o rendabilitat) del procés productiu
pot restar constant, millorar o minvar.» «Es
impossible —conclou taxativament Schaller—
admetre que tota inversio independentment del
seu cost ¢s font de benefici, si t¢ com a resul-
tat reduir el temps de treball directe, és a dir,
augmentar la productivitat.» «La ciéncia de
I'empresa no consisteix a substituir simplement
el treball de P’home per equipament: un guany
de productivitat assolit d’aquesta mancra, €s-
taria, mitjangant el crédit, a 'abast de tothom
i, en particular, de tot candidat a la fallida.'*»

El fet que es puguin assolir increments en la
productivitat d'un factor mitjangant despeses
oncroses d'altres factors productius, ha induit
els estudiosos a deduir altres férmules de la
productivitat, en les quals es tinguin en compte
tots els factors de la produccié utilitzats i no
unicament un d’clls. Les limitacions del con-
cepte productivitat bruta del treball porten,
doncs, en certa manera, per si mateixes, a la
recerca de férmules més complexes.

3. LES FORMULES «GENERALS» b
DE LA PRODUCTIVITAT

Esquematitzant una mica les coses, €s possi-
ble observar una certa contradiccié entre les
exigéncics de I'doptim de 'empresa i I'optim de
la socictat. En ¢l pla econdmic, una empresa
busca, abans d’altra cosa, augmentar el scu

‘benefici. Per definicio, cercara adeleradament la

rendabilitat del scu procés productiu i, en dar-
rer terme, tant li fard produir més 1 a més
bon preu si és per guanyar menys. Des de l'op-

14. Frangols SCHALLER, op. cit., p. 45.
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tica de la societat, en canvi, una certa idea de
progrés economic ve donada per la necessitat
d’'obtenir una major quantitat de béns i ser-
veis amb una despesa cada vegada més petita
de treball huma. Per a la societat és fonamental
_evitar ¢l malbaratament collectiu dels recursos
productius i, en aquest sentit, li calen mesures
rigoroses per a combatre les innombrables ma-
nifestacions de desorganitzacié de la produccié.
En l'esquema tradicional de la competéncia
perfecta, aquest problema estava teoricament
resolt, ja que es pressuposava que el criteri de
rendabilitat de les empreses era suficient per
asscgurar en tot moment un maxim rendiment
social. Avui en dia, perd, amb el desenvolupa-
ment i multiplicitat de formeés de competéncia
imperfecta —monopolis, trusts, influéncia dels
grups de pressido econdmica, augment del pa-
per de I'Estat, etc.— no és possible creure en
l'exactitud d'aquesta correspondéncia necessa-
ria en termes tedrics i ens calen mesures del
progrés econdmic que ens permetin determinar
I'evolucid i el sentit de la produccié en termes
veritablement collectius.

Les formules «generals» de la productivitat
intenten aportar, en aquesta necessitat de me-
sura del malbaratament a nivell social, algunces
contribucions concretes. La justificacié de la
productivitat integral del treball resideix, pre-
cisament, en l'afirmacié de ser la mesura del
progrés técnic o, Adhuc, de mesurar indirecta-
ment el ritme d'acumulacié del capital.

La productivitat global dels factors i la pro-
ductivitat ncta del treball intenten superar la
contradiccid entre I'Optica de I'empresa i 1'op-
tica de la socictat. Els clements que constituei-
xen aquestes dues formules estan pensats de
forma tal que productivitat i rendabilitat coin-
cidcixen sota determinats suposits. En efecte,
¢és possible mostrar com un fndex de produc-
tivitat global o neta és, teoricament almenys,
un indicador de la rendabilitat. Si el resultat
economic de l'explotacié no presenta peérdues
ni guanys ocasionals i excepcionals, el denomi-
nador de la fraccié de la productivitat que con-
sideri realment tots els factors que han inter-
vingut ¢n la produccié ha d'igualar-se ncces-
sariament amb el numerador, ja que el resultat
d’'aquests factors és la mateixa produccié. En
consequencia, tots els indexs de productivitat
global o neta, superiors a la unitat, indicaran
guanys reals i els inferiors a la unitat indica-
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ran perdues, constituint, per tant, indicadors
de la rendabilitat del procés productiu.!®
Presentades breument les funcions de les
férmules «generals» de la productivitat, podem
comentar, a continuacié, les caracteristiques
de cada una de les tres férmules considerades.

A) LA PRODUCTIVITAT GLOBAL DELS FACTORS

En el segon apartat d'aquest article, s’ha de-
mostrat la necessitat de considcrar tots els
elements del cost de produccié i no solament
un dels factors utilitzats. Ja hem vist com les
férmules «generals» de la productivitat troben,
en certa mancra, el seu fonament darrer en les
limitacions propies del concepte de productivi-
tat bruta o especifica del treball,

En rcalitat, pero, la férmula de la productivi-
tat global dels factors no inclou, en el moment
del calcul, la totalitat del que en propietat es
podria anomenar «factors de produccié». D’a-
cord amb la norma que ens hem fixat de definir
la productivitat en termes «fisics» i «quantita-
tius», cal precisar, primerament, quins compo-
nents integren el numerador i el denominador
del quocient que defineix la productivitat global
dels factors.

Prescindint, de moment, del domini o nivell
en el qual s'establiran cls calculs —empresa,
sector o nacié—, la definicié de la férmula ens
indica que figurara en el numerador la produc-
cié final bruta del domini estudiat; en el de-
nominador s’hi comptabilitzard ¢l treball, l'a-

mortitzacié del capital i ¢l consum dec béns

comprats fora de I'ambit considerat (per exem-
ple, importacions, si es tracta d’'una economia
nacional, o bé les compres a d’altres branques
i a 'exterior, si ens movem a nivell de sectors).
Quedaran exclosos, per tant, les rendes de la
terra, els impostos, les subvencions, els interes-
sos i els beneficis de les empreses, en la mesura
que no es conceptuen com a remuneracié d'una
activitat.

Sense pretensions de voler estudiar detallada-
ment les particularitats del calcul d’aquestes
férmules de la productivitat, és convenient, a
fi d'aclarir millor el concepte, considerar nova-
ment les anteriors convencionalitats de la me-

15. Per una demostracié rigorosa i exhaustiva de les condicions
sota les quals coincideixen productivitat i rendabilitat, ve-
gi's: Productivité et rentabilité, d’'André L. A. VINCENT,
«Chroniques d’actualités, S.E.D.E.1.S., gener 1970, pp. 3546.
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sura i estudiar ¢n concret totes les implicacions
del metode dels preus constants.

Situem-nos primerament en l'Optica de l'em-
presa. Qué busca l'empresa?, es pregunta Jean
Dayre. «Evidentment, augmentar el seu benefici.
El benefici, perd, té una esséncia complexa. Pot
estar influenciat per variacions de preus, racio-
nals o erratiques. Pot també deduir-se d'una
més bona utilitzacié dels factors. L'empresari
o director ha de saber que ¢s degut als preus
i qué ¢s degut a la racionalitzacié. D’aqui prové
la idea d’eliminar les variacions de preus i bus-
car qué s'esdevindria de la rendabilitat a preus
constants. Es el principi del calcul de la pro-
ductivitat global dels factors, o bé¢, si es vol,
de la productivitat ncta del treball.» 16

Ara bé, ¢no ¢s impropi suprimir la funcié del
sistema de preus? Al cap i a la fi, 'empresa és
un negoci destinat a crear valor i els preus
serveixen precisament per indicar raretats i es-
cassetats relatives de productes i factors, i per
orientar, consceqiiecntment, les produccions i els
consums. «Es bo —com apunta Jean Dayre—
que cls preus pugin en cas de penuria i minvin
en cas de sobreabundancia. Si no, les empreses
no tindricn cap interes a adaptar-se a la de-
manda. Es podria pensar, per tant, que l'aug-
ment del benefici (inclosos els moviments de
preus) ¢s més bon index de progrés que lin-
crement de la productivitat (mesurada a preus
constants)». 17

Aquesta darrera afirmacio, perd, no és certa
més que a curt termini, ja que a llarg termini
els bencficis constitucixen una xifra total que
es difumina en el conjunt dels resultats de
'empresa i no tenen, en conseqiidncia, cap uti-
litat com a indicadors de la rendabilitat. Alho-
ra, cal insistir que ¢l meétode d'analisi dels preus
constants, en realitat, no pressuposa la hipotesi
de la no influencia dels preus en el calcul de
la productivitat. En les comparacions tempo-
rals de l'index de la productivitat, hem vist
clarament que la nocié de «volum» o «valor
fictici» considera les quantitats de productes
i de factors d'una epoca, scgons els preus d'un
any o periode, considerat com a base. El pro-
blema que, tanmateix, resta per a resoldre és
el de les comparacions de productivitat entre
dues unitats econdmiques: situades en dos es-

16. Jean DAYRE, Qu'est-ce au juste que la productivité?, «Revue
d’Economie Politiques, N.° 2, marg-abril 1967, p. 2%0.
17. Jean DAYRE, art. cit., p. 221.
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pais diferents, 1 que estan inserides, logica-
ment, en dos sistemes de preus diferents.

Suposem —com fa Jean Dayre— que volem
comparar el rendiment de dues granges agri-
coles —la férmula adient sera, per tant, la de la
productivitat global dcls factors— que pro-
dueixen quantitats iguals de blat de moro, ga-
llines i porcs; l'una instalada a Espanya i l'al-
tra, als Estats Units, i admetem que, d'acord
amb el respectiu sistema de preus, la granja
espanyola consum molt de treball, mentre que
la granja americana utilitza més equipament, el
qual als Estats Units ¢s de cost inferior al d'Es-
panya. Sota aquest supOsit ens trobarem amb la
paradoxa que, als preus americans, la granja
americana és la més productiva; en canvi, als
preus espanyols, és més productiva la granja
espanyola que l'americana. Scgons aixo, ¢ls in-
dexs de productivitat obtinguts no ens fornei-
xen cap indicacié cientifica del sentit del pro-
grés técnic, malgrat intuir que el progrés técnic
segueix el cami de la granja americana.

La solucié d’aquesta paradoxa, a nivell d'em-
presa, es resol mantenint cada granja ¢n ¢l seu
marc propi, és a dir, mesurant, mitjangant uns
«volums», el progrés de la granja cspanyola a
preus espanyols i ¢l de la granja americana
amb l'ajut dels preus americans i establint com-
paracions de caracter-indirecte. Com diu Picrre
Bernard, «si dues unitats ccondmiques perta-
nyen a dos espais ccondmics diferents i han
adoptat, en el decurs de dos anys successius,
exactament ¢l mateix comportament des del
punt de vista de volums produits i factors con-
sumits, es pot afirmar que han augmentat la
seva productivitat de mancra diferent, simple-
ment perque la seva activitat estd inscrida en
sistemes de preus distints». '8 Aquest metode,
perd, es limita a periodes molt curts, ja que
les mesures comparatives de productivitat en-
tre empreses situades en dos espais diferents,
calculades mantenint cada empresa en el scu
sistema de preus, no son concloents més que
per febles variacions de lestructura de preus,

Pel que fa referencia, en canvi, al problema
de les comparacions de productivitat entre les
economies de diferents paisos, pot fer-se us de
férmules simplificades —com la de la produc-
cié nacional per hora-home (o la renda na-

18 Pierre BERNARD, Qu'est-ce au juste que la goducrivué? Re-
rrmsc a Jean Dayre. sRevue d'Economie litiques. N.o 2,
968, pp. 848-852.
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cional per hora-home); el tipus de canvi oficial
(exclusivament per les comparacions entre pro-
duccions), etc.— o bé utilitzar el metode dels
preus constants, meétode que ja hem considerat
¢n ¢l moment de les comparacions temporals
de la productivitat en el si d'una mateixa unitat,

Si fem s de les formules simplificades, la fia-
bilitat de les nostres deduccions estard en fun-
¢i6 del tipus d'explicacions que estiguem dis-
posats a concedir al calcul d'aquestes férmules.
En altres paraules, les simplificacions i conven-
cionalitats que cal introduir ¢n el numerador
i denominador d’aquestes formules limitara ne-
cessariament les deduccions que puguin deri-
var-s¢ de la comparacio de productivitats entre
dues nacions.

Concretem-nos, per cxemple, al calcul de la
produccié nacional per hora o per home. Per
mesurar el numerador pot fer-se us del metode
del tipus de canvi oficial, el qual ens avaluara
la produccié d'un pais d'un any determinat se-
gons unitats monctaries d'un altre pafs. Aixo
ens permetra, en consceqglicneia, comparar la
quantitat de vegades que una produccid supera
Ualtra, Quant al denominador, s'hi anota sovint
sl nombre total de persones actives ponderant-
les, de vegades, pel nombre d’hores treballades
o per la durada mitjana de la jornada laboral.
Una vepada obtingut Uindex de la productivitat
caldid sospesar les nombroses dificultats esta-
distiques i la forma com s'han superat. Si la
formula escollida ha estat la de la «productivi-
tat global dels factorss, caldra revisar el con-
cepte de «produccié final brutas i analitzar les
convencions que en un i altre pais serveixen
per delimitar alld que s'entén per «produccio
nacionals. En ¢l suposit que s’hagin escollit un
grup de productes com a mostra’ i que s’hagi
desestimat caleular el total de la produccio,
caldrd veure la composicié i les caracterfsti-
ques d'aquestes seéries per fer-les prou compa-
rables. Si s’han deduit les importacions, convin-
drd ponderar els calculs d’acord amb les dife-
réncies fiscals que graven un mateix producte,
scgons aquest s'introdueixi en un o altre pafs. 1?

Tot aquest conjunt de convencionalitats fan
que les férmules simplificades forneixin unica-
ment indicacions de caracter molt general, ap-

19. Les insuficiencies de les comparacions internacionals efec-
tuades a partir de valors monetaris segons el tipus oficial de
canvi hyuren en l'obra dels cconomistes Milton Gilbert |
Irving 5 Kravis An international comparison of natioral
products and the purchasing power of currencies, 0.E.C.E.,
Parfs. 1954. (Indicacié de Vincent, op. cit.,, p. 740)
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tes normalment per explicar les diferéncies en-
tre els nivells de vida de dues nacions. Si volem
deduir de¢ les comparacions espacials de pro-
ductivitat un altre tipus d’explicacions de ca-
racter cconomic, ¢s recomanable fer us del
mcdtode dels preus constants, metode que, com
veurem a continuacio, requereix també un bon
nombre de matisacions.

A fi d’intentar fer com més simple millor I'ex-
posicié d'aquest punt, comengarem esbossant
el primer problema que s’ha de resoldre amb
el metode dels preus constants, a nivell de
comparacions de productivitat entre les eco-
nomies de diversos paisos. Aquest problema no
és altre que el de la igualtat comptable defini-
cional entre el valor d’'una produccié i el valor
dels factors corresponents.

A nivell nacional, quan els factors de produc-
cié considerats estan constituits per tots els
elements del cost (adhuc el benefici de les em-
preses), les relacions en valor entre la produc-

-¢i6 i els factors d'aquesta produccid sén evi-

dentment irrcllevants, ja que el valor de la
produccio P, produida per una nacio A durant
un any, s’ha obtingut nccessariament mitjan-
gant la utilitzacié6 d’'uns factors que tenen el
mateix valor, F,. La igualtat P,—=F, és, per
tant, una igualtat comptable per definici6.
Pcer resoldre aquesta igualtat segons el me-
tode dcels preus constants, os calcularan uns
valors ficticis per a la produccié i uns valors
ficticis per als factors, resultat que s’obté mul-
tiplicant les quantitats de productes i les quan-
titats de factors de la nacié6 A pels preus de
la naci6 B. Si anomenem P,g i F,g els «vo-

Pus

lums» o valors ficticis, la relacié r= ex-

FA!
pressara la productivitat de la nacié A obtin-
guda segons els preus de la nacié B. Si sén els
preus de la nacié A els que actuen com a base
de ponderacid, en lloc de ser-ho els de la nacié

Ppa
B, la relaci6 r'=——

BA

expressara la produc-

tivitat de la nacié B obtinguda scgons els preus
de la nacié A. I, certament, com que les dues
productivitats sén generalment diferents, se-
gons s’utilitzin com a base de ponderacié els
preus de la nacié6 A o els de la nacié B, tota
comparacié espacial de productivitats s’expres-
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sara per dos resultats numerics distints, sense
que tinguem cap criteri per a preferir I'un o
I'altre.

La primera matisacié que cal apuntar entorn
aquest calcul, fa referéncia al mateix concepte
de productivitat i es concreta en el fet que,
com ja hem vist, fins i tot en les férmules més
generals de la productivitat se suprimeixen sem-
pre alguns elements del cost de la comptabilit-
zacié del denominador. Per aixd, les férmules

P Ppa
fr =

FAB FBA

mesuren tant la produc-

r=

tivitat com la importancia dels clements menys-
preats en el calcul del numerador i del deno-
minador.

Alhora, com indica Vincent,20 «les diverses
economies nacionals susceptibles de ser com-
parades, tenen sovint estructurcs productives
molt diferents, dificultat que reducix la signi-
ficacio dels resultats i pot, fins i tot, fer impos-
sible tota comparacié (espacial) de producti-
vitatss».

Per subsanar la importancia dels clements
menyspreats en el cost i el pes de les dife-
réncics entre les estructures productives nacio-
nals, al moment de calcular les productivitats
espacials, es procedeix a ponderar el numera-
dor de la fraccié pel valor de la produccié del
pais, els preus de la qual se situen com a base
de ponderacid, i a ponderar el denominador de
la fraccié pel valor dels factors. D’acord amb
tot aixd que hem dit, el calcul espacial de la

Pye

Py

produccié s'escriura: r = , cosa que sig-

Fis

Fy

nifica que es duran a terme dues comparacions:
una per a la produccié i 'altra per als factors
de la produccid, i aixo, evidentment, per a cada
una de les dues possibles variants, segons ac-

20. André L. A. VINCGENT, La mesure de la producn'vi‘te aQ I'échelle
de la nation et des branches d'activité, p. 738. (El tracta-
ment dels problemes derivats de les comparacions espacials
s'ha fet d'acord amb aquest autor i emprant la seva nomen-
clatura, una vegada simplificada, d’acord amb la nostra ex-
posicié, op.. cit., pp. 736-743).
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tuin com a referéncia els preus de la naci6 A
o els preus de la naci6 B.

El resultat d'una estimaci6é espacial de pro-
ductivitat entre Espanya i Franga, per exemple,
scgons la convenci6é dels preus constants, in-
dicara, per tant, que la produccié espanyola
avaluada als preus francesos, dividida pel con-
junt de factors de produccié espanyols avaluats
jgualment a preus i salaris francesos, ¢s supe-
rior, igual o inferior a la productivitat francesa
calculada a preus espanyols.

B) LA PRODUCTIVITAT NETA DEL TREBALL

Aquesta formula de la productivitat deriva di-
rectament de la productivitat global dels factors.
En contra del principi de la no deduccié de
factors en el numerador, la productivitat neta
del treball deducix de la produccié final bruta,
les amortitzacions de capital i els consums de
béns comprats a l'exterior de la unitat nacio-
nal, a les altres branques o a les altres empre-
ses; el numerador dona lloc, aixf, a una produc-
ci6 «neta». En el denominador es conscrva uni-
cament el temps de treball, ponderantlo per
les hores de treball de diferents tipus. Quant
a l'escala nacional, moltes vegades es considera
el treball com un factor homogeni, i no cs
pondera, en conseqiiéncia, el temps de treball
pel temps equivalent d’altres tipus de treball;
I'index que figura al denominador ¢s aleshores
un fndex d’hores totals de treball; o també un
fndex de poblacié activa, si es desestimen les
variacions de la jornada de treball. La féormula
obtinguda sense ponderacions s'anomena «pro-
duccié neta per hora o per persona». Es facil
observar que aquesta darrera féormula s’assem-
bla molt a la productivitat bruta del treball a
escala nacional, quan en aquesta es comptabi-
litza al numerador la produccié interior bruta
o el producte nacional brut establerts en vo-
lums, és a dir, a preus constants.

La particularitat que la productivitat ncta

" del treball es calculi d’acord amb una produc-

ci6 neta al numerador i scgons un temps de
treball al denominador, pot induir a relacionar
—des de I'dptica dels calculs nacionals, espe-
cialment— la produccié neta nacional i el sa-




lari real nacional obtingut com a mitjana dels
salaris nacionals, donant lloc a correlacions en-
tre salari i productivitat, fins al punt d’intentar
—a través de la teoria de la productivitat— de-
terminar les directrius d'una politica de sala-
ris. Caldra, pero, indicar que si bé aquesta re-
lacié entre politica de salaris i productivitat
¢s un dels punts de la teoria de la productivitat
mdés controvertits en l'actualitat, existeix un
cert consensus entre cls economistes que per-
net d'afirmar, en determinats suposits, la im-
possibilitat de rclacionar o condicionar les va-
riacions a nivell de salaris, scgons les modifica-
cions dels fndexs de la productivitat.

En cfecte, pel que fa referéncia a la produc-
tivitat bruta o especifica del treball —el quo-

: = : S
cicnt — —, ja hem vist que una de les limitacions
t

fonamentals del concepte residia en l'arbitra-
rictat d'atribuir el resultat de la produccié ex-
clusivament a un dels agents, el treball, quan
en realitat la produccié és fruit de la interven-
¢io conjunta d'una multiplicitat de factors. Aixd
implica, per tant, que no es pot condicionar la
remuneracido del factor treball en funcié de
la seva productivitat en el si de l'empresa, ja
que tota variacié dels indexs de la producti-
vitat especifica del treball estd condicionada a
l'organitzacié de la produccié per part de I'em-
presari i a l'utillatge que es fa servir. Tothom
sap —i cal insistir-hi— que poden assolir-se
importants progressos en la productivitat sim-
plement organitzant i simplificant el treball,
millorant e¢ls métodes de gestié, normalitzant
i standarditzant els productes, etc. Alhora, és
sabut també que les empreses que no poden
«aixoplugar-se» sota condicions «especials» del
mercat —proteccions duaneres, elements mono-
polistics, etc.— estan sotmeses a les més dures
lleis de la competéncia i, en conscqiiencia, es
veucn obligades a fortes despeses d’inversions
de caracter innovador, substitutives de l'utillat-
ge. En aquest cas, la productivitat del treball
variard també sota la importancia d’aquestes
inversions de cardcter innovador.

Quant a les féormules de la productivitat glo-
bal dels factors i de la productivitat neta del
treball, cal considerar —atenent la multiplici-
tat d'clements que, per definicié, han de consi-
derar-se: reduccions eventuals de la jornada de
treball, modificacions normatives a nivell de sa-
laris, evolucié del ritme de les inversions, etc.—

.m,wvw{u«‘mrgvgay‘wthw‘*"’ v A
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si per llur caracterologia poden proporcionar
alguna resposta a una politica de rendes pre-
ocupada per repartir equitativament els «fruitss
dels augments de la productivitat,

Si suposem que, a escala nacional, s’ha acon-
seguit a final d’any un determinat guany de la
productivitat global dels factors, és possible
analitzar indirectament com s'ha transferit
aquest excedent, recolzant-nos en la igualtat
comptable definicional, segons la qual tot avan-
tatge concedit a un agent economic ha de rea-
litzar-se necessariament en detriment d'un altre
agent econdmic. Aixd permetrd arbitrar mesu-
res de politica econdmica que asscnyalin —d’a-
cord amb les transferéncies implicites en un
guany donat de productivitat— normes cohe-
rents de salaris i de preus per a 'any seglient;
pero, tanmateix, no forniran cap criteri per
avaluar els mérits de cadascun dels agents i no
sera possible «reservar», en conseqiiéncia, els
fruits de la productivitat als qui en sén els
‘artesans. Les formules gencrals de la produc-
tivitat sén, per tant, en certa manecra, la radio-
grafia a posteriori de les transferéncies impli-
cites de I'excedent.

Alhora, cal tenir també molt present que
tota politica de rendes, a més de definir un
conjunt d'objectius realitzables i d’arbitrar me-
sures de politica econdmica per assolir aquests
objectius, ha de tenir en compte l'estreta inter-
dependéncia dels fendmens ccondmics, cosa que
impedeix de fixar objectius inflexibles deduits
de condicions passades, si hom no vol provocar
distorsions en el tipus de creixement econdmic,
i repercussions incontrolades en la distribucié
de les rendes. Aix0 implica, per tant, la neces-
sitat de posseir —al moment d’claborar una
politica d¢ rendes —un model complet i gene-
ralitzat de I'economia (model que ha de ser ne-
cessariament més ampli que ¢l proporcionat
per les transferéncies implicites de l'excedent,
segons les estimacions de la productivitat glo-
bal) que expliciti el comportament, les interre-
lacions i les limitacions dels agents econdmics.

La veritable contribucié de la productivitat
global dels factors i de la productivitat neta a
I'’elaboracié d'una politica de rendes, consisteix
a proporcionar un instrument d’analisi adaptat
a les disparitats de les rendes que s’han pro-
duit en el passat, i a descriure com s’ha dut
a terme la transferéncia implicita de l'excedent.
El seu paper consisteix, com diu Vincent, en
«una analisi a posteriori dels fruits de la pro-
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ductivitats. I, indiscutiblement, aquest paper
pot ser molt important al moment de proposar
les directrius gencrals per a un model de benes-
tar social. 2!

C) LA PRODUCTIVITAT INTEGRAL DEL TREBALL

Fins ara hem considerat la mesura de la pro-
ductivitat en ¢l si de les unitats econdomiques,
ja fossin l'empresa, un scctor d’activitat eco-
nomica o la nacié. Tots aquests calculs relacio-
naven els productes elaborats en aquesta uni-
tat amb els factors emprats per a produir-la. Es
menyspreaven logicament tots aquclls produc-
tes i factors que no entraven directament en el
procés de produccio o en ¢l canal de serveis
oferts per les unitats economiques conside-
rades.

Amb la féormula de la productivitat integral
del treball, es fa referéncia a una concepcié de
la productivitat radicalment distinta de l'ante-
rior, que t¢ per objectiu mesurar cls béns eco-
nomics produits —o ¢ls scerveis oferts— en la
seva totalitat. Per assolir aquest objectiu es con-
sidera que tots els productes o serveis d'una

unitat economica, aixi com les primeres mate-,

ries, I'cquipament, les primeres matéries neces-
saries per a constituir aquest equipament, l'e-
nergia, ctc., poden reduir-se a una quantitat de
temps de treball, considerant en conseqieéncia
que qualsevol tipus de producte o servei deriva
d'un treball huma visible o amagat, present O
passat. Situats en l'Optica de la socictat, i ente-
nent que la socictat estd constituida en la seva
majoria per treballadors, en el sentit ampli de
la paraula, alld que interessa en termes socials
és desprendre un minim  de treball, obtenint
cada vegada una quantitat superior de béns
finals. El concepte de productivitat integral és

2i. Per a un aprofundiment de les coordenades d'aquest pro-
blema, vegi's: a) Pierre BERNARD, Producnvité, prix de pro-
duits et rémmmération des facteurs, tesi per al doctorat en
ciencies economiques per la Universitat de Paris, 326 pp. ci-
clostilades, Paris, desembre 1966; b) André Basrau, Erohlé-
mes techniques de planification, Parls, «Sircys, 1967, pp. 352-
384, on s'estudien criticament les aportacions d'André VIN-
cenT fins aquesta data; ¢) L. A. VINCUNT, De la mesure de
la productivité_aux problémes généraux de gestion économi-
ue, «Revue Economiques, N.o 6, nov. 1965, pp. 879-924;
) Raymond Coursts, Productivité globale des facteurs, pré-
vision des prix et politique des revenus (critica dels treballs
de VincinT), «Revue Feonomiques, N.o 4, jul. 1968, pp. 563-
606: ¢) André L. A. VINanT, A propos d'un article de R.
Courbis, «Revue Economiques, ° 1, 1969, pp. 141-147;
R. CouRrsls, Réponse aux vbservations de M. Vincent, pp. 147-
153; Reponse de A, L. A. VINCENT, pp. 154-136; f) VINCENT,
La productivité globale, clé de I'étude de la repartition, «Re-
vue Economiques, N.o 5, sept. 1969.
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molt adient, per tant, per mesurar I'esforg d'una
coHectivitat, ja que tots cls béns, els interme-
diaris i els finals, poden reduir-se, scgons aquest
calcul, a trcball humd,

La nocido que fa possible passar d'aquesta
conceptuacio teorica a una mesura practica i
concreta es deu als cconomistes francesos Jean
Dayre i Jean Fourastié, i s‘anomena preu real
o preu salarial. Donat que ¢s impossible mesu-
rar per investigacio estadistica la quantitat to-
tal de treball inclosa en la unitat d'un producte
determinat, es proposa un calcul indirecte que
relaciona la quantitat A de productes d’'un ma-
teix tipus, amb el nombre total d’hores de tre-
ball que ha exigit la seva elaboracio, tant si es
tracta d’'un treball directe o d'un treball indi-
recte, d'un treball recent o d’'un treball antic
o mort. La productivitat integral del treball ve
definida, doncs, per la inversa del nombre total
d’hores de treball necessaries per a la produccio
d'un producte: com més disminueixi aqucst
nombre d’hores, més augmentard la producti-
vitat integral del treball relativa a aquest pro-
ducte.

Si suposem que poden menysprear-se, de mo-
ment, les rendes resultants d’altres activitats al
marge del treball, i que les rendes derivades
d'un treball antic o mort poden ser «actualit-
zades» convenientment fins a compensar les va-
riacions del valor de la moneda, aleshores la
igualtat comptable ja concguda:

valor de la producci6é=valor dels factors
pot escriure'’s:

Quantitat de productes AXpreu del producte A
—nombre d’hores dc treballxrenda horaria
del treball.

D'aquesta igualtat deriva la nocié de preu
real. Si s’escriu l'anterior igualtat:

Quantitat del producte A

nombre d'hores de trcball—

Renda horaria de treball

preu del producte A

- la inversa del segon membre d'aquesta igualtat
no és altra cosa que el preu real, definit per la

preu del producte A

relacié . La denomi-

renda horaria de treball
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nacié preu salarial és més indicada quan el
quocicnt relaciona el preu nominal amb el sa-
lari horari mitjd de tots els salaris nacionals,
determinat de manera convenient.

Com en tots els calculs de productivitat, la
formula de la productivitat integral del treball
esta sotmesa a convencions, de les quals la més
important sigui tal vegada la que considera
la possibilitat d’actualitzar les rendes d'un tre-
bail antic —d'una amortitzacid o d'un valor
qualscvol— en un cert nombre d’hores o d’anua-
litats de treball actual. Aquesta convencié com-
porta que el calcul de la productivitat integral
de treball sigui més facil de determinar, mitjan-
¢ant ¢l salari horari mitja d'una nacié, que a
traves de la renda mitjana relativa a totes les
categories de treball que cal considerar. La
simplificacio resultant s'intenta compensar mul-
tiplicant el quocient que defineix la producti-
vitat integral del treball per un coeficient de
ponderaciéo k. Quan el salari horari utilitzat és
la mitjana ponderada dels salaris horaris de les
unitats que han participat en l'claboracié del
producte A, no cal ponderar ¢l calcul de la pro-
ductivitat amb cap mds cocficient. General-
ment, perd, en lloc de calcular la mitjana pon-
derada dels salaris horaris de les unitats, es
considera nomds cl salari horari mitja de I'¢po-
¢, sense fer distincions entre empreses o entre
sectors, ioes compensa la simplificacié amb un
nou cocticient de ponderacié k', Finalment, per
compensar les rendes de la terra, els interessos
i cls beneficis que han estat exclosos en la hipo-
tesi inicial que defincix la igualtat comptable,
i per deduir les subvencions i ¢l treball dels fun-
cionaris —ja que no os consideren ni cls ser-
veis dels béns instrumentals ni els serveis «ar-
tificials» de l'administracio—, el quocient que
defineix la productivitat es multiplica per un
altre coeficient k”. En resum, doncs, el calcul
de la productivitat integral del treball s’obté
d'acord amb la segiient igualtat:

1
Productivitat integral del treball= ————=
preu real
salari horari (mitjana nacional)

Kok ok
preu del producte A

El principal avantatge del calcul de la pro-
ductivitat integral resideix en la possibilitat de
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calcular ——a través del meétode del preu real o
del preu salarial— el nivell absolut de produc-
tivitat scnse estar subjecte a les mesures rela-
tives derivades de la convencié del preu cons-
tant o valors ficticis, podent, per tant, aplicar-
se igualment per a les comparacions en el temps
i per a les comparacions espacials.

Alhora, el métode dels preus reals explica
amb forga propictat ecls fenomens del canvi in-
ternacional i de l'especialitzacié internacional;
fenoOmens caracteritzats per cstar sotmesos a
la influéncia directa dels preus i a la pressié
indirecta dels costos expressats en hores de
treball integral. Com indica Vincent, la «llei dels
costos comparats», perfeccionada per la teoria
moderna, podria també¢ anomcenar-se perfecta-
ment «llei de les productivitats comparades». 2

En el capitol dels inconvenients practics per
al calcul de la productivitat integral del treball,
pot situar-se la dificultat per a determinar con-
cretament els coeficients de ponderacié esmen-

“tats i la nccessitat de considerar també les ho-

res de treball efectuades a l'estranger dels pro-
ductes importats , convertibilitat que obliga a
noves ponderacions.

En el pla dcls inconvenients tedrics, alguns
economistes critiquen la teoria dels precus sa-
larials fonamentant-se en el fet que, I'elecciéd
doctrinal de partida, recolza en la teoria del va-
lor-treball, teoria que es considera asuperadas
després dels treballs de l'escola marginalista.
Aixi, Frangois Schaller indica que l'afirmacié
d’acord amb la qual, tot valor, sigui el que si-
gui, procedeix del treball, implica considerar
la quantitat de treball com a fonament i mesura
del valor i, en conscqgiiénceia, partir d'una clec-
ci6 doctrinal no cientifica.

Jean Dayre creu, en canvi, que la teoria dels
preus salarials confirma més aviat la validesa
persistent de la llei del valor-treball. Per aquest
autor, si bé la utilitat comanda la formacié dels
preus, el cost de produccié també intervé, de
manera que finalment els preus es formen, se-
gons Alfred Marshall, en la interscccié de les
curves de la utilitat marginal i del cost margi-
nal. I que és el cost?, es pregunta Dayre. «En
gran part, treball huma, ja que ¢l capital no €és
altra cosa que treball acumulat. Quant a l'inte-

rés, del qual resulta una renda, ningd no im-

A. L. A, VINCENT, La mesure de la productivité, p. 166, (L'ex-

posicié del concepte i férmules del preu real {el preu sala-
rial s'ha fet d'acord amb la nomenclatura d’aquest autor,
op. cit., pp. 162-171.
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pedeix de veure:hi una mena de sobresalari que
indemnitza el productor-estalviador, pel retard
en rebre els fruits del seu capital (Boehm-Ba-
werk no em desautoritzaria). Un cop reconegut
aixd —prosscgucix Dayre—, ¢que resta en el
preu salarial que no sigui remuncracié directa
o indirecta, explicita o implicita del treball?
Sens dubte, srendes de sort», «beneficis de con-
juntura» (que sovint sén pérdues) o rendes d'es-
tructura (per concepte de propietat del sdl o
resultants de la dominacié del mercat). Les
fluctuacions d'aquestes rendes «immerescudes»
poden, evidentment, modificar a curt terme els
preus salarials; a llarg terme, perd, si la taxa
de les rendes (i dels beneficis) en giiestié resta
aproximadament constant, es pot veure que els
preus salarials varien sensiblement, segons l'in-
vers de la mesura de la productivitat integral
del treball.» 3

4. CONCLUSIONS

La nocié de productivitat nascuda de les apor-
tacions teoriques d’economistes dels segles XVIII
i x1x, com Quesnay, Marx, Menger, Bohm-Ba-
werk, King i Aftalion, ha experimentat un au-
téntic ressorgiment, després de la segona guer-
ra mundial, fins assolir una popularitat que li
ha permés de figurar en gaircbé tots els dis-
cursos i tots els escrits que s'ocupen, d'una ma-
nera o d'una altra, de qiiestions relacionades
amb l'ecconomia. El domini de la productivitat,
perd, és complex i esthd sotmeés a nombroses
convencions. Malgrat els esforgos de prestigio-
sos economistes contemporanis, sovint s’ha de
fer us de nocions poc precises i sotmetre a nom-
broses reserves les afirmacions i interpretacions
derivades del caleul de les diverses férmules.
El domini de la productivitat es caracteritza
per la relativitat i la subtilesa, Com passa en
Fisica, ¢l que és acceptable a l'escala corrent
d'unes perspectives, deixa de ser-ho en altres
coordenades de temps i espai. Sota 'dptica de
I'empresa, les mesures comparatives de produc-
tivitat no sén concloents més que per febles
estructures de preus. Contrariament, sota 1'dp-

23. Jean DAYRE, Qu'est-ce au juste que la productivité?, p. 223.
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tica de la societat, aquestes mateixes mesures
esdevenen significatives només per grans varia-
cions d'aquesta estructura. La subtilitat del do-
mini es manifesta en la interpretacié de les
férmules i de les mesures. Gairebé sempre ¢és
possible de superar les dificultats del calcul
mitjangant convencions acurades. M¢és dificil
resulta, en canvi, interpretar correctament els
indexs de productivitat obtinguts i fornir ex-
plicacions econdmiques adients entorn a I'evo-
lucié conjuntural, el desenvolupament econd-
mic, l'evolucié de les estructures que I'acom-
panya, l'especialitzacié regional i internacional
o entorn a la determinaci6 del sentit del progrés
técnic d’'una economia nacional.

Per a una minoria d’especialistes, I'objectiu
del calcul de la productivitat consisteix a re-
flexar sempre el rendiment o rendabilitat del
procés de produccié. La majoria dels especia-
listes, perd, distingeix entre productivitat i ren-
dabilitat. L'autonomia de la teoria de la produc-
tivitat es fonamenta en la radical distinci6 exis-
tent entre la productivitat parcial —particular-
ment la productivitat bruta, especifica o apa-
rent del treball, que es distingeix netament de
la productivitat simple del capital— i la ren-
dabilitat d’'una unitat econdmica. L'augment de
la productivitat bruta del treball en el si d'una
empresa no és garantia de racionalitat del pro-
cés productiu. Un fndex parcial de producti-
vitat no pot proporcionar mai cap indicacié
quant a la rendabilitat de 'empresa conside-
rada.

Si s'utilitzen les férmules més generals de

la productivitat (productivitat global dels fac--

tors o productivitat ncta del treball), els lli-
gams entre productivitat i rendabilitat esdeve-
nen més estrets fins a confondre’s les dues no-
cions. La utilitzacio de les formules generals
intenta, alhora, donar resposta a altres proble-
mes. L'objectiu d’aquestes férmules ¢és facilitar
les decisions de politica ccondmica intentant re-
soldre cientificament el problema de la imputa-
ci6 de les rendes als factors de la produccio i
expressant la voluntat de responsabilitzar-se de
les conseqiidncies derivades de les correlacions
entre creixement de salaris, inflacio i desenvolu-
pament econdmic. La productivitat integral del
treball resumeix un slogan afortunat: «La pro-
ductivitat és una mesura del progrés técnics.




